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Tom Allen on olemukseltaan niin positiivinen ja mukaansa tem-
paava kuin vain alaansa ja itseensä uskova yrittäjä voi olla, sopii
malliksi monelle muulle. – Lamaa ei ole tällä sektorilla. Kun vaan
puhutaan lamasta, kaikki uskovat, että onhan se lama. Maaläm-
pöasennuksissa vauhti jatkuu tänäkin vuonna.

Maalämmityksen ”pannuhuoneen” varustelun tilantarve on to-
della pieni. Pienimmissä yksiköissä kompressori, lämpöpumppu
ja vesivaraaja ovat samassa kaapissa.Tässä tehokkaammassa yk-
sikössä lämminvesivaraaja on erikseen vasemmalla. Automatiik-
ka hoitaa tehosäätelyt isäntäväen haluamalla tavalla.

Maalämpöurakoitsijalla riittää kohteita

tyksen varassa. Uudisrakennus-
kohteiden osuus on tällä het-
kellä noin 40 %.Viitisen vuotta
sitten niitä oli peräti 95 % Alle-
nin työmaista.

Maalämpöputken 14 cm rei-
kä kaivetaan asiakkaan halua-
maan paikkaan mahdollisim-
man lähelle taloa, jolloin mini-
moidaan sisään viennin kaivuun
määrä sekä kustannukset.

Allenilla on tällä hetkellä vii-
si työryhmää maalämpöasen-
nusten kimpussa. Porausreikää
tekee ruotsalainen seitsemän
tonnia painava tela-alustainen
Hardab. Kolmemetrisiä tankoja
liitetään toistensa jatkoksi niin
kauan kuin haluttu syvyys saa-
vutetaan. Keskimääräinen
etenemisvauhti on tällä ilmapai-
neeseen perustuvalla poralla 40
cm minuutissa. Erillinen Atlas
kompressori tuottaa 25 – 26
barin työpaineen. Allenilla on
myös yksi amerikkalainen
kompressori, joka antaa peräti
34 barin paineen.

Poravaunun terät eli varsi-
naiset porat ovat chileläistä val-
mistetta.Yksi terä kestää noin
800 metrin taivalluksen. Po-
rausjäte imetään ylös ja puhal-
letaan vedellä höystettynä (pö-

Tällä kertaa ollaan uudisrakennustyömaalla Espoon Laaksolahdessa. 12 kW tehoa varten tehdään
195 metriä reikää ja kokonaiskustannus asiakkaalle on noin 18 500 e.Viereiseen isompaan omako-
titaloon tulee 16 kW lämpöpumppu, jota varten tehdään kaksi 155 m reikää. Tämä projekti on ko-
konaisarvoltaan noin 22 000 e. Kuvassa Tom Allen (vas.) ja Jonas Johansson Porvoosta.

suun – maalämpöön, todellista
kilpailevaa vaihtoehtoa ei ollut.

– Investointina se on kyllä ai-
ka arvokas, mutta niin olisi
myös öljysäiliön ja polttimen
uusinta. Houkuttimena maa-
lämpöön olivat sen käytön huo-
lettomuus ja alhaiset käyttö-
kustannukset, perustelee Heik-
ki.Koko 8 kW maalämpöpaket-
ti maksoi hänelle noin 15 000
euroa.

Vajaan vuoden kokemuksen
perusteella lämpöä on riittänyt
ja valittuun menetelmään ollaan
todella tyytyväisiä. Tukilämpöä
tuotetaan,kuten ennenkin kun-
nollisella kiviuunitakalla, milloin
inspiraatio siihen kolahtaa.

Lyhyen kokemuksen perus-
teella Kamunen arvioi saavansa
maalämmöllä vuodessa noin 2
000 euron säästön öljylämmi-
tykseen verrattuna.

Kanta-Hämeessä Lopen
Launosilla Matti Pullinen poltti
lämmitysöljyä suuressa kartan-
omallisessa talossaan noin 10
000 litraa vuodessa.Lisäksi nos-
talgisia kaakeliuuneja lämmitet-
tiin isännän itse tekemillä koi-
vuklapeilla aina sen verran kuin
kiireinen perheenpää ehti läm-
mitysmiehen tehtäviin.

Jatkuvasti kohonnut ener-
gian hinta ja puulämmittämisen
työläys nostattivat Matin mitan
täyteen.Päätettiin tehdä kerral-
la täyskäännös, apujärjestel-
mään ei haluttu tyytyä. Valinta
kääntyi aika vaivattomasti maa-
lämpöön.

Viime keväänä talon nurkal-
le kaivettiin parissa päivässä
kolme pystysuoraa 200 metris-
tä lämpökaivoreikää tuotta-
maan maaperästä 26 kW läm-
pötehoa. Kokonaishintaa pro-
jektille kertyi noin 41 000 eu-
roa.Varalla järjestelmässä ovat
sähkövastukset ja kaakeliuunit
seisovat edelleen nurkissaan.

Kuluneena talvena Matti ei
ole turvautunut puulämmityk-
seen kertaakaan, maaperäistä
lämpöä on riittänyt. Talonmie-
hen tehtävistä isäntä on ehtinyt
entistä useammin nyt vaikka
koiran kanssa lenkille. Hyöty ja
huvi tukevat toisiaan.

lensä englannin lisäksi, myös
ranskankieli sujuu.

Tom Allen Oy Ab
(tomallen.fi) on merkittävä te-
kijä Uudenmaan – Etelä-Hä-
meen – Kymenlaakson alueella
maalämpöjärjestelmien toimit-
tajana ja asentajana.Yhtiön ja Al-
lenin kotipaikka on Porvoo.Vii-
me vuonna liikevaihtoa kertyi
40 hengen yhtiössä noin 7,5
miljoonaa euroa. Kaikkiaan
asennettiin noin 400 lämpö-
pumppua.

– Kun aloitin vuonna 1991
kaikki asiakkaani kahtena en-

simmäisenä vuotena olivat
ruotsinkielisiä. He olivat vain
odotelleet, että saavat tärkeälle
tavoitteelleen palvelua omalla
kielellään, muistelee Tom, jonka
kotikieli on ruotsi.

Öljylämmityksestä
maalämpöön

Tyypillisin maalämpöön siirtyvä
asiakas on öljyllä tähän asti ta-
loaan lämmittänyt.Näiden koh-
teiden osuus saneerauskoh-
teista on noin 90 %, loput ovat
olleet varaavan sähkölämmi-

Tom Allen on maail-
maa nähnyt mies. Ka-
nadan Albertasta ko-
toisin oleva Tom on
työskennellyt Kana-
dan lisäksi Pohjanme-

ren alueella, Afrikassa, Lähi-
Idässä ja Suomessa. Aina on
homman nimi ollut poraus; vet-
tä, öljyä ja viimeiset 15 vuotta
lähinnä maalämpöä. Suomeen
Tom asettui parikymmentä
vuotta sitten rakkauden myötä.
Hän halusi tarttua heti kielihär-
kää sarvista ja puhuu nyt suju-
vaa ruotsia ja suomea äidinkie-

T

asioissa eteneviä, kovia teke-
mään työtä ja tämän vastapai-
noksi ronskeja rentoutumiskei-
noja. Busineksen teossa ja siinä
ilmapiirissä kulttuurimme ovat
hyvin samanlaisia, poiketen
Ruotsista. Vanha suomalainen
toteamus ”bisnestä perkeleen
saattelemana” pätee hyvin
myös Kanadassa, kuvailee Tom
Allen.

Mitä voisimme oppia toisil-

tamme? – Kanadalaiset ovat
amerikkalaisia. He elävät oma-
na yhteiskuntanaan ja arvosta-
vat sitä, pitäen sitä maailman
parhaimpana, eivätkä edes ha-
lua oppia muista.Tämän vuoksi
he puhuvat yleensä vain yhtä
kieltä, äidinkieltään (Quebecis-
sä yleisesti ranska).He eivät esi-
merkiksi tiedä Euroopan mai-
den pääkaupunkien nimiä, pu-
humattakaan, että osaisivat

näyttää kartalta Irakin tai Iranin.
– Suomalaiset puolestaan

ovat eräänlaisia alisuorittajia,he
eivät usko omaan itseensä.Tä-
män vuoksi esimerkiksi Suo-
men jääkiekkojoukkue häviää
aina suuret, tärkeät ottelunsa.
Suomalaiset voisivat oppia ka-
nadalaisilta kuinka uskoa it-
seensä, pyrkiä eteenpäin ja tuo-
da itseään positiivisella tavalla
esille. Tarvitsemme enemmän

Harri Harkimoita. Kun Nokias-
ta tuli maailman johtava matka-
puhelinmerkki, useimmat poh-
joisamerikkalaiset luulivat No-
kian olevan japanilainen tuote-
merkki.

Kuinka usein käyt synnyin-
maassasi Kanadassa? – Pyrin
käymään siellä kotona vähin-
tään kerran vuodessa. Nyt kun
vanhempani alkavat olla jo var-
sin iäkkäitä yritän käydä heitä

tervehtimässä vielä useammin.
Inhimillistä – ollessani täällä
Suomessa, sanon matkustavani
kotiin Kanadaan, kun olen siel-
lä käymässä, sanon lähteväni ta-
kaisin kotiin Suomeen. Minulla
on näin ollen kaksi kotia,kertoi-
lee Tom Allen.

Miten Suomi ja
suomalaiset eroa-
vat Kanadasta ja
sen kansalaisista?
– Ensinnäkin sää.
Se on aika saman-

lainen täällä Suomessa kuin
suurimassa osassa Kanadaa.
Varmaan aika paljon tämän
vuoksi ihmiset ovat hyvin sa-
manlaisia. Molemmissa ollaan
suoraan ja määrätietoisesti

M
Suomalaisen ja kanadalaisen erot?

lyämisen estämiseksi) erilliseen
konttiin. Keskimääräinen po-
rausreiän syvyys on 168 metriä.

Yrittämisen meininkiä 

– Suomalainen kivi on kovaa
porattavaa. Porausreikään tule-
va vesi on yleensä vaan hyvä jut-
tu, se tuo liikkuessaan muka-
naan lisälämpöä. Porauksen
aloitusvaiheessa emme tiedä
koskaan etukäteen minkälaista
maaperää on tulevan 150 – 200
m matkalla, kuvailee Tom.

Tom Allen arvioi, että Suo-
messa on kaikkiaan satakunta
maalämpöpumppujen asennus-
ta tarjoavaa firmaa,joukossa hy-
viä ja vähemmän hyviä.Maaläm-
mön johtava maa on Tomin mu-
kaan USA, jossa on käytössä
kymmenkertainen määrä tätä
lämmitysjärjestelmää Euroop-
paan verrattuna.

– Tämän alan koneyrittämi-
nen ei ole yksinkertaista tou-
hua, tarvitaan kuorma-autosta
lähtien kalliita koneita, inves-
toinnit ovat aika suuret. Työ-
kohteet on aika vaikea arvioida,
tuleeko ongelmia vai ei. Asiak-
kaat ovat yleensä yksityishenki-
löitä ja he eivät odottele, on
mentävä silloin kun on sovittu,
toteaa hymyilevä Tom Allen ja
hyppää autoonsa ja kohti seu-
raavaa työmaata.

Tyytyväisiä lämmittäjiä

Heikki Kamunen Mäntsälässä
lämmitti viime vuoden kevää-
seen asti liki 200 neliön kaksi-
kerroksista taloaan öljyllä, jota
kului viimeisen viiden vuoden
aikana keskimäärin 2 900 litraa
vuodessa. Laitteet olivat jo liki
30 vuoden iässä,oli aika miettiä
uutta ratkaisua.Hyvässä yhteis-
tuumailussa naapurin kanssa
päädyttiin aika selkeään ratkai-

* Menetelmän suosio kasvaa.

Suomen kanadalainen

Tom Allen ei tunnista

lamaa. J U H A N I R A H K O N E N


